
 

 
RUA GGC 35, Condomínio Portal do Sol Green, Qd 37, Lt 19. Bairro: Golfe Clube 
CIDADE: Goiânia – Go 
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Ca12.cavalcante@icloud.com 

 CAMILA CAVALCANTE ESTEVÃO 

 

OBJETIVO 

Gerente Comercial / Vendas 

FORMAÇÃO 
 

UNIFOR - MARKETING E PUBLICIDADE- 2012 – Fortaleza 

 

EXPERIÊNCIAS 
 

 

NATURE´S KIDS E TEENS — Sócia Proprietária 

 

Out 2020 – Atualmente 
● Gestão de Equipe de vendas (Presencial e online) 
● Responsável pela estratégia comercial (Marketing) 
● Análise de indicadores de Performance da operação  
● Faturamento de Venda Varejo e Venda Atacado  
● Treinamentos para a área Digital e Comercial (Execução) 
● Análise de Resultado mensal - DRE  

 

 

 

 

 



 

Grupo Saga – Saga Motors (Toyota) — Gerente Comercial/Leads 

 

Set 2019 – Out 2020 
● Gestão de Equipe Leads, F&I, Colaboration, Seguros. 
● Responsável pela estratégia comercial do Depto de Leads (Marketing) 
● Gestão de Leads nas diversas plataformas operadas pelo Grupo 
● Análise de indicadores de Performance de todo o time  
● Faturamento de Venda Varejo e Venda Direta  
● Treinamentos para a área Digital e Comercial (Execução) 
● Análise de Resultado Mensal (Junto a Controladoria) 
● Reunião de Conselho trimestral 

 

Grupo Saga – Saga Paris (Citroen) — Gerente Comercial 

 

Jan 2018 - Set 2019 
● Gestão de Equipe de Vendas, F&I, Leads. 
● Responsável pela estratégia comercial da revenda (Marketing) 
● Análise de indicadores de Performance de todo o time  
● Compra de Veículos 
● Faturamento de Venda Varejo e Venda Direta 
● Treinamentos para a área Comercial (Execução) 
● Reuniões Regionais (Montadora, Banco, Diretoria) 
● Análise de Resultado Mensal (Junto a Controladoria) 
● Reunião de Conselho trimestral 

 
 

Grupo Saga – Consórcio Saga (Associado a BR consórcios) — Gerente Comercial 

 

Set 2016 – Jan 2018 
● Gestão de Equipes de Vendas Externa (25 Vendedores) 
● Gestão de Empresas Parceiras 
● Análise de Indicadores 
● Análise de Mercado 

 
 

INFORMAÇÕES COMPLEMENTARES 
Ampla experiência no segmento automotivo, com raciocínio lógico analítico e sintético 
desenvolvido, visão agregadora no negócio, sempre disposta a colaborar para o aprendizado dos 
seus pares e liderados. 

Foco no resultado, movida a desafios. Com prazer em gerir equipes que tenham como objetivo a 
melhor experiência do cliente. 

 

 


