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% OBJETIVO: GESTOR COMERCIAL, ADMINISTRATIVO, SERVICOS FINANCEIROS

Resumo de Qualificacdes:

Conhecimento dos Setores Financeiro, Bancario, Securitario e Automotivo, adquirido em empresas multinacionais. Soélida vivéncia
em financiamentos de veiculos, venda de seguros e servi¢os agregados, captacéo de recursos para investimento, anélise e concesséo
de créditos. Gestao de estratégia de vendas, conducéo de projetos, elaboragdo de preco, definicdo e a¢des de marketing. Selecéo de
pessoal, lideranca de equipes, avaliacdo de desempenho e direcionamento de carreiras.

Formacgé&o em Contabilidade e Economia.

Disponivel para viagens e mudanca de domicilio.

Principais Experiéncias Profissionais:

. FORD COMERCIO E SERVIGCOS LTDA — FORD CREDIT

01/2008 a 03/2020

Funcdes:

Coordenador de Estratégia de Vendas (S&o Bernardo do Campo - Brasil) — 10/2011 a 03/2020

Atribuicdes: Coordenacgdo de equipe responséavel pela Gestdo da Estratégia de Vendas, cujas atribuicdes envolvem

definicdo de objetivos, andlise de relatérios de desempenho, desenvolvimento de campanhas promocionais
e outras acdes de marketing. Responsavel pela definicdo e revisdo periddica de precificagao, critérios para
concessdo de créditos e necessidade de treinamentos especificos. Gestdo de risco das operagfes de atacado
e avaliacdo de parcerias com outras empresas (marcas compartilhadas e joint-ventures).

Supervisor de Vendas (Brasilia e Sdo Paulo — Brasil) — 01/2008 a 10/2011

Atribuicbes: Negociagdo comercial com as Concessiondrias Ford, Gestdo da Equipe de Operadores de Vendas de
Financiamentos, Consorcios, Seguros de Autos e de Prote¢cdo Financeira, além de Extensdo de Garantias e
Planos de Manutencdo. Distribuicdo de objetivos, avaliagdo de desempenho, orientacdo para
desenvolvimento profissional. Analise de demonstrativos financeiros, concessdo e gerenciamento de linhas
de crédito a Rede de Distribuicao (Floor Plan, Used Capital Loan, Fundos mutuos para aquisicao de veiculos),
constituicdo de garantias e administracdo de cobranca.

) BANCO SANTANDER S.A.
06/2006 a 09/2007
Gerente de Neg6cios Cash Management
Atribuices: Negociagdo de produtos para cash management, prospeccgdo de Correspondentes Bancarios e manutengao
da carteira existente. Projetos de viabilidade, definicdo de objetivos, comparacéo da estratégia adotada pela
concorréncia, e acompanhamento de resultados obtidos.

) BANCO BRADESCO S.A.
04/2001 a 10/2004
Gerente de Nego6cios — Pessoas Juridicas
Atribuicdes: Gestédo de contas-correntes, prospec¢ado de novos clientes e manutengdo da carteira. Analise, concessao e
acompanhamento de créditos, operacdes de cambio, angariagcdo de recursos para poupanga, aplicagbes em
titulos publicos e privados, operagfes em bolsa de valores, venda de seguros residenciais, de vida, de autos,
venda de planos de previdéncia privada e planos de capitalizacéo.

Formacdo Académica e Qualificacdes:

e ECONOMIA - BACHARELADO, Fundac&o Armando Alvares Penteado — FAAP (cursados 6/10 periodos)
e CONTABILIDADE - TECNICO, Escola Professor Derville Allegretti, concluido em 1990

Idiomas:

e PORTUGUES, Idioma nativo
e INGLES, Intermediario
e ESPANHOL, Intermediario

Habilidades: Cursos:

e  Microsoft Office e Consumer Driven 6-Sigma (Green Belt), Ford Motor Company

e Internet Browsers e Gestdo de Projetos, Escola Superior de Propaganda & Marketing

¢ Matemética Financeira e Prevencdo e Combate a Lavagem de Dinheiro, Ford Motor Credit Company

e Técnicas de Vendas e Competéncias de Lideranga e Cultura de Alta Performance, Instituto Dale Carnegie
e Gestdo de Pessoas e Training the Trainers, Instituto Dale Carnegie

e  Ministrar treinamentos
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