Rodrigo do Nascimento Amorim
Brasileiro, 27 anos, Solteiro

Dados pessoais

r.n.amorim@hotmail.com

Telefone: (62)32866140 (62) 9 96139790

Endereco: Rua C 158, Jardim América, 74255150, Goiania, Goias, Brasil

Objetivos: Area Administrativa / Vendas

Resumo Profissional

Advogadoinscritona OAB-GO sob oregistrode n246.186.

Experiéncia em Gestdo de Negocios, envolvendo-se com as areas administrativa, financeira, comercial, criacdo e
producdo, logistica, midias digitais, marketing e e-commerce.

Forte expertise na Area Comercial, englobando viabilidade e prospec¢do de novos clientes, analises de
mercado, desempenho de vendas, satisfacdo de clientes, planos de marketing, estruturagdo de estratégias e
politicas gerais, definicdo de diretrizes e acOes estratégicas.

Formacao

Graduagio: Direito, PUC GOIAS - PONTIFICIA UNIVERSIDADE CATOLICA DE GOIAS (Janeiro de
2017) - Concluido
Idioma: Lingua Inglesa; Nivel Intermediario

Historico profissional
Gyzdog
Fundador e Atual Proprietario desde Janeiro / 2011

e Vendas Externas no Atacado e Varejo (2011 - 2016)
Experiéncia profissional na area de atendimento e vendas externas. Atuagdo no segmento Pet,
realizando a comercializagdao de acessérios para cdes, iniciando um trabalho de divulgagao,
apresentac¢do de marca e produto do zero e angariando ao término do ano de 2011 mais de 50
clientes na regidao metropolitana de Goiania.
Ha pouco mais de um ano iniciei um trabalho de vendas no varejo, através do digital (redes
sociais, marketplaces, site préprio) gerando conteudo de valor para nossa persona nas redes
sociais.

e Administracdo (2016 a 2020)
Atuacdo na drea Administrativa, com experiéncia na coordenacgdo, planejamento e controle das atividades
dediversas areas, fixandopoliticasdegestdaodosrecursosfinanceirosadministrativos,estruturacaoe
racionalizagao.
Experiéncia no desenvolvimento de estratégia de mercado, posicionamento de marca, langamento de
produtos, prospeccdo e gestaode fornecedores.
Vivencia na elaboragdo de plano or¢camentdrio, estudo de viabilidade financeira, controle de
custos e receita, gerenciamento de contas a pagar e receber, conciliagdo de pagamentos e
depdsitos bancarios.
Participacdo na criagdo de material e estratégias de publicidade e marketing digital, gestao e producao de
conteldos para redes sociais, e-commerce e marketplaces.

Ministério Publico do Estado de Goias
Estdgio Juridico - Julho/2016 a Abril/2017
- Auxilio aos promotores e procuradores de Justica na elabora¢do de pecas processuais;
- Acompanhamento de diligéncias;
- Estudodematériaseporconsequenteproposicdodeprocedimentos;
- Controle de movimentagao de autos de processos administrativos e judiciais.


mailto:r.n.amorim@hotmail.com

Tribunal de Justica do Estado de Goias
EstagiarioCIEE-Janeiro/2015aJunho/2016

- Atendimentoa clientes e advogados;

- Preparacdo de defesas, recursos de processos e alegacoes;

- Avaliacdo de pleitos e participacdao em audiéncias;

- Realizacdo de pesquisasem doutrina e jurisprudéncia;

- Controle de prazos de processos e pedidos de comparecimento em audiéncias e diligéncias
técnicas;

- Confecgdode Pecas Juridicas.

Aptidoes e competéncias pessoais

- Atendimento ao cliente;

— Gestdao Administrativa, Operacional e Financeira;

— Gestdo e Criacdo de conteudo para midias sociais;

— Prospeccdo e negociacdo com Fornecedores;

— Resolucdo de situagdes de conflito;

— Lideranca de vendas;

—Vendas Externas e Internas no Atacado e Varejo;

— Grande conhecimento, interesse e aptiddo com o mercado automotivo e de motociclismo;
— Experiéncia no uso do MS Office: Word, Excel e Power Point.

Regido de interesse

Preferéncia pelaregido de Goiania - Goias e regidao metropolitana.
Outras Informagoes

- Possuo CNH categoria B

- Aceitoviajar pela empresa.

Informagbes complementares

Atividades de Aperfeicoamento:

-AprenderaEmpreender — Sebrae GO — 2011

-Como Construiruma lojavirtual — Sebrae GO — 2019

-Como Definir Prego de Venda — Sebrae GO — 2019

-Comovender pelainternet na crise do coronavirus — Sebrae GO — 2020
-CVMM —-Como Vender Mais e Melhor — Sebrae GO — 2012

- EstratégiasdeVendasparaComércioEletronicol — Sebrae GO — 2018

- EstratégiasdeVendasparaComércioEletronico2 — Sebrae GO — 2019
-Iniciandoum Pequeno e Grande Negdcio — Sebrae GO — 2011
-Internet para Pequenos Negdécio — Sebrae GO — 2013

- Logistica para Comércio Eletronico — Sebrae GO — 2018

- Nota Fiscal Eletronica — Sebrae GO — 2018

- Oficina SEICrescer — Sebrae GO — 2011

- Oficina SEl Formar Preco. — Sebrae GO — 2016

-Planejamento Estratégico para Empreendedores — Sebrae GO — 2017
-Planeje-se parao Comércio Eletrénico — Sebrae GO — 2018
-SeiVender —Sebrae GO — 2013

-Treinamento Explosdao de trafegoevendas2.0 - Ecommerce na Pratica — 2020
-Treinamento Mercado Livre do Zero - Ecommerce na Pratica — 2020
-Marketing de Conteldo para Negdcios - Ecommerce na Pratica — 2020
- Excel Basico — lestudar - 2020
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